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Folj med oss pa resan
mot den vaxtbaserade framtiden!

Detta &r en sammanfattning och inte ett prospekt i enlighet med prospekteringsdirektivet (2003/71 EG) och utgér en forenklad basinformation infor nyemission i Prorector AB.
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Prorector AB fortsatter sin resa mot till-
vaxt och expansion och star nu infor ett
genombrott. Det har gatt drygt tre ar
sedan vi lanserade vart eget vaxtbasera-
de varumarke ORINK i Kina och Sverige
och féljs av andra marknader under aret.
Under denna tid har vi byggt upp en
valfungerande och mycket kostnads-
effektiv organisation, samtidigt som vi
har investerat i nya produkter, marknads-
foring, massor, kampanjer och sociala
medier. Dessa satsningar har under 2024
tagit oss fran en utvecklingsfas till en
paborjad tillvaxtfas.

Vi har forvaltat investeringskapitalet med
omsorg och noggrannhet for att hitta de
optimala vagarna och ingangarna till den
stora marknaden for ORINK-produkter.
Det ska i sanning sagas att vi backe mott
pa vagen i var stravan att utveckla Pro-
rector enligt vara ambitioner. Pandemin,
med besoksforbud och nedstangningar
pa den viktiga kinesiska marknaden,
samt lagkonjunkturen i Sverige och det
allmant svaga foretagsklimatet, har
bromsat var tillvaxt.

Men samtidigt har nya mojligheter
uppstatt. Vi har nu dessa provningar
bakom oss och star infdr ett genombrott
pa den gigantiska kinesiska marknaden,
samtidigt som vi fortsatter att starka
var narvaro i Sverige och pabdrjar var
etablering i Europa.

MARKNAD KINA

Under 2023-2024 har vi arbetat
strategiskt for att sakerstalla en bred
marknadstackning i hela Kina genom
uppsokande verksamhet, deltagande

i ett 20-tal massor, natverksbyggande
samt upprattande av distributions- och
samarbetsavtal. Idag har vi en etablerad
narvaro i 13 av Kinas 22 provinser.

STRATEGISKA SAMARBETSAVTAL
Under 2024 ingick vi flera distributions-
avtal, inklusive ett strategiskt samarbets-
avtal med en av de stdrsta aktdrerna

i nordvastra Kina. Prorector Shanghai
kommer att ansvara for leveranser inom
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ett marknadsomrade med cirka 400
miljoner invanare, dar vara produkter
kommer att saljas via bade befintliga och
nya kaféer under vart varuméarke ORINK
COFFEE.

PREMIUMAVTAL

Vi har aven under 2024 slutit ett presti-
gefyllt avtal dar vi blivit utvalda av den
internationella lyxrestaurangkedjan
Robuchon (bakom Guide Michelin), som
finns i 13 lander. Robuchon har nu inlett
etableringen av premiumkaféer i Kina,
dar vara produkter representeras
exklusivt under namnet Robuchon Café
by ORINK. Dessa kaféer drivs av Prorec-
tors egen personal.

Detta samarbete har blivit en betydande
tillgadng for var marknadsféring och
produktlansering, da branscheliten,
media och press ror sig i dessa kretsar,
vilket skapar stor uppmarksambhet.

| bérjan av 2025 spelades en TV-serie in
pa vart kafé i Shanghai, vilken kommer
att sandas i 30 avsnitt under aret pa TV
och sociala medier. Serien, med titeln
"Coffee is Life”, innehaller framtradan-
den av kanda sk&despelare och var egen
stab, vilket kommer att ge ORINK bred
exponering.

E-HANDEL

Vi ar idag representerade pa flera av
Kinas storsta e-handelsplattformar och
forvantar oss en snabb utveckling i takt
med vara kommande produktlanseringar
under 2025 - dar vissa produkter ar
sarskilt anpassade for e-handelsmark-
naden.

MARKNAD SVERIGE

| Sverige har vi tillampat en forsiktig
men strategisk tillvaxtplan med fokus
pa grossistgrupper samt direktforsalj-
ning till slutkunder, kaféer, hotell och
foretagskontor. Marknadstillvaxten ar
starkast i Stockholmsomradet, dar vi
stadigt tar marknadsandelar. Malet ar
att under 2025 etablera en starkare
nationell narvaro i hela Sverige.

MARKNAD EU OCH ENGLAND

Med Sverige som bas siktar vi pa att
expandera ORINK-sortimentet till den
europeiska marknaden. Vi har ldngt
gangna forhandlingar med potentiella
distributorer och partners, och vi ser ett
mycket stort intresse for vara kommande
produkter, dar vi inom vissa segment ar
unika.

FORSTARKT STYRELSE

Infor den forvantade expansionen har
Prorectors styrelse forstarkts med tre
nya medlemmar, vars erfarenheter och
kompetens tillfor betydande varde till var

verksamhet:

e Richard Hardinge

-Strategy Advisor. Beharskar kine-
siska i tal och skrift. Nuvarande CCO
for byran NBH. Styrelseledamot for
Sweden China Trade Council.

e Suzan Stenberg

-Konsult med 30 ars erfarenhet av
data och ledarskap. Tidigare Norden-
chef for Microsoft. Medlem av Rotary
Executive Board, Chicago, USA.

e Christer Eklund

-Ledande roller inom IT-branschen i
manga ar, senast som MD for Ingram
Micro svenska verksamhet, samt
ledande befattningar inom Atea, en
av Europas storsta leverantorer av
IT-l6sningar.

EMISSIONEN

Vi véljer darfor att erbjuda denna emis-
sion for att sdkra medel till en fortsatt
intensifierad marknadsféoring av ORINKs
unika havrebaserade koncept samt for-
starka var organisation for att méta en
snabb tillvaxt mot forvantad skordetid for
befintliga och nya aktiedgare, med mélet
notering i nartid.

Vilkomna att folja med pa var resa

TOMMY SUNDQVIST
VD, Prorector AB
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baserade pa svenska
ravaror och 100% pro-
ducerade i Sverige.
ORINKs sortiment pro-
duceras for narvarande
for Sverige och Kina
och omfattar i nartid
aven EU och England.
- Havreglassen har ut-
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PeRFERT SRUM MNILISHEg

Att skapa egna varumarken riktade till en expansiv konsumentmarknad med unika
Premium produkter med hog kvalité och status, soka bakvagar in pa marknaden

am V4
AFFARSI DE genom samarbeten, JV, egna och utdokade natverk, med stdd av riktad selektiv
marknadsforing, kunskap och talamod med mals&ttning att utveckla handelsfor-

bindelser i bada riktningarna via bolagets etablerade Scandinavian House portal.

Historisk utveckling Prorector / ORINK 2021-2025  Global tillvéxt havredrycker 2020-2025 (USD Billion)

FORSALJNING-
Prognos

Average yearly growth rate approx. 12%

3.18
Uppstartsfas ORINK 2021 2.80
Grundfas uppbyggnad 2022 2.51
Tillvaxtsfas paborjad 2025 2.22
1.96
1.73 I
ORINK I
Grundfas Uppstartfas Tillvaxtsfas

2021 2022 2023 2024 2025 2026 I I I I I I

9 Efter t'ref\r'med O-RINKS uppstartsfe{s befinner 2020 2021 2022 2023 2024 2025
vi oss i borjan av tillvaxtfasen och gar emot ett
marknadsgenombrott 2025.

m North Amercia Europe W Asia Pacific
m Latin America m Middle East & Africa

Den kinesiska
e-handeln 2023 \ Prorectors forsaljning

- - under uppstartsfasen
—— uppgick till miljarder uppgick till ca 600 ton
SCANDINAVIAN HOUSE 21 tusen SEK °°R_|_NK Barista,
b R 85 i miljarder SEK , var forsta produkt.

Var egen Marknad Kina
handelsplattform.




Tva ORINK kafékedjor har oppnat i Kina L

Invigningsceremoni pa kinesiskt vis nar det férsta premium- Deltagande i Hotelex, Kinas storsta expo inom hotell och res-
kaféet Robuchon Café by ORINK 6ppnades i Shanghai i oktober  taurant, och kafekedjan ORINK COFFEE i samarbete med var
2024. Prorector har exklusivt avtal med den stora internatio- strategiske partner Western Group. Etablering sker via anslut-
nella lyxrestaurangkedjan Robuchon for drift och operation ning av existerande kunder och nya franchisetagare som skall
av kaféet. verka under ORINK COFFEE med véra produkter.

Bolaget grundades 2016 av

i
o Tommy Sundqvist med
P tor Limited Hong K
“ deldgare, Dan Sandgren, Anders

L] Limpar, Bérje Salming,
Business Consulting Co Ltd branch halsans och idrottens tecken
introducera svenska kvalitets-
ﬁ produkter i Kina och Europa.
Franchise Cafe distributorer

ORINK premium

café med Robuchon Wl petaljhandel l| E-commerce Utvalda Scandinavian
som partner offline online distributorer House

ERBJUDANDET

Emissionsbelopp
vid full teckning 28 miljoner SEK varav minst 8 miljoner SEK ar garanterad
genom teckningsforbindelser

Teckningskurs 1,50 SEK per B aktie, minimipost 5 000 B-aktier

Teckningstid 7 april till 30 april 2025
Tilldelning Prorector AB forbehaller sig ratten att besluta om tilldelning
Tilldelning meddelas genom utskick av avrakningsnota
Likviddag Tre bankdagar efter utfardande av avrakningsnota
Listning Bolaget har for avsikt att anséka om listning pa svensk marknadsplats vid

senare vald lamplig tidpunkt
Emissionsinstitut  Aqurat Fondkommission AB
Ovriga villkor enligt bifogad teckningsanmalan

Kungsvagen 26, SE-191 45 Sollentuna, Sweden . iz
Tel: +46 8 594 69 020 « E-mail: info@prorector.se i 15 %

PRORECTOR

www.prorector.se



