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Jetty noterades pa Spotlight Stock Market i november 2018, och sedan dess har mycket hant i bolaget. Vi
avslutade den planerade produktutvecklingen under tidig var, forséljningsarbetet borjar ge effekt,
etableringen av Jetty i USA har tagit stora steg framat, och vi ser effekt av arbetet som gjorts med att
paketera Jetty for forsaljning.

Samtidigt har allt detta arbete tagit mer tid an vi raknat med. Den tydliga forséljningsdkningen vi sett under
varen, da bolagets omséttning 6kade med drygt 100% under forsta kvartalet 2019, jamfort med samma
period 2018, motsvarar vara forvantningar, men den har hént senare &n vi trodde.

Sedan tidig var 2019, ar Jetty ett komplett system, som moter kundernas behov och |6ser deras problem.
Darfor har vi trappat ner arbetet med produktutveckling rejélt. Bolagets fokus &r nu helt pa férséljning och
expansion. De lardomar vi dragit da vi bearbetat fér oss nya marknader, branscher som eventbolag, och
venues som arenor och konferensanldggningar, har givit en god grund att sta pa for att fortsatta vaxa
snabbare. Vi har ocksa arbetat mot nya geografiska marknader med gott resultat, till exempel Norge, dar
forséljningen gatt annu battre an vi vantat oss.

Parallellt med forséljningsarbetet pagar ett intensivt arbete med séljstod och kommunikation. En uppdaterad
hemsida &r nu pa plats, med fokus pa salj och forstaelse for nya kunder. Att férenkla for nya kunder att boérja
anvanda systemet, onboardning, och for befintliga kunder att fa ratt stod genom ett nytt supportsystem ar
viktigt for att ytterligare kunna 6ka forséljningen och maojligheterna att effektivt kunna skala upp affaren.

Vart amerikanska dotterbolag leds sedan ett par veckor tillbaka av Brandon Schmidt. Han kommer senast
fran rollen som marknadsansvarig pa Frontgate, ett biljettféretag som under ndgra ar vuxit fran startup till
den dominerande aktoren pa den nordamerikanska festivalmarknaden. Rekryteringen av Brandon har
foregatts av en viktig process dar marknaden och profilen pa vilka vi ska arbeta med analyserats noga. Vi &r
mycket nojda att just Brandon med sin erfarenhet, kontaktnat och kunskap nu driver Jettys etablering pa
plats i USA.

Vi vill 6ka expansionstakten ytterligare, for att na tillvaxt med Ionsamhet. Vara intékter under 2019 kommer
till 95 % vara aterkommande abonnemangsintakter. Tillsammans med fortsatt arbete genom befintliga
saljkanaler, genom att nyttja nya dppningar pa marknader, att utoka vart digitala erbjudande och utnyttja
partnerkanaler, och genom att investera i att etablera Jetty i USA kommer detta att fortsatta ge resultat.

For att kunna fortsatta och 6ka den expansion vi nu inlett, behover vi tillfora bolaget mer kapital.

Vi gor en foretradesemission dar teckningstiden inleddes idag, den 24 juni och pagar fram till den 8 juli.
Kursras har gjort att den gors till en mycket l1ag kurs, 1 krona per aktie, i jamforelse med den senaste
nyemissionen.

Fran styrelsen och andra huvudégare har vi teckningsférbindelser om 3,6 MSEK, vilket motsvarar 56 % av
emissionen. Vi hoppas att ni befintliga dgare vill delta tillsammans med oss pa resan vidare med att ta Jetty
mot 6kad tillvéxt med Iénsamhet. Information hittar du pa jetty.se/investor-relations eller hos Aktieinvest pa

www.aktieinvest.se/jetty2019. Har du fragor eller synpunkter ar du vdlkommen att héra av dig till mig.
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